
Qualität, Geschwindigkeit 
und Effizienz im  
Verkaufsprozess dank 
Digitalisierung

«Wärm epum pen: Qualität  schafft  Vert rauen»

Swissbau 20 24
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Digitale  
Generierung von 
Interessenten

Autom atischer 
Preisabgleich

Autom atisches 
Materialangebot

Kundenfreundliche 
Angebote

System dim ensionierung 
und J AZ-Berechnung

WPSM

TAG-
Form ular

Projektm anagem ent

Ressourcenplanung

Zeitaufschrieb /  
Nachkalkulat ion

Durch Eturnity Heizungsexperte  abgedeckt

Rechnungsstellung

Übergabe an andere System e (Bexio /  Abacus)

Elektronische 
Unterschrift

Nachfrage-
m anagem ent
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Digitale  
Generierung von 
Interessenten

Autom atischer 
Preisabgleich

Autom atisches 
Materialangebot

Kundenfreundliche 
Angebote

Autom atische 
Bestellung

Nachfrage-
m anagem ent

System dim ensionierung 
und J AZ-Berechnung

Digitale  
Gebäudedaten 
des EWGR

Digitale  
Abnahm echecklisten

Projektm anagem ent

Ressourcenplanung

Zeitaufschrieb /  
Nachkalkulat ion

Rechnungsstellung

Digitaler Vor-
Ort-Besuch

Offerte  
Unterauftragnehm er

Elektronische 
Unterschrift

WPSM

TAG-
Form ular

Entwicklung 20 24

Finanzierungs-
verm it t lung

Durch Eturnity Heizungsexperte  abgedeckt
Übergabe an andere System e (Bexio /  Abacus)



Heizungsinstallateur / Energieversorger BehördenHauseigentümer
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Qualität und Effizienz im Verkaufsprozess

Ihr Kommunikationscockpit zu allen Akteuren

Hersteller

→Administrative Aufwände
automatisieren

→Automatischer Preisabgleich

→Materialangebot Heizung
→Bestellung

→Auslegung von Heizungssystemen
→Fördergeld -, JAZ- und Wirtschaftlichkeitsberechnung
→Stücklistenkalkulation
→Kundenfreundliches Angebot erstellen
→API/ Webhooks zur Integration mit Ihrem ERP

→Interessenten generieren und 
qualifizieren

Finanzierungs -
anbieter

→Finanzierungsvermittlung



Ein ganzheitliches  
Praxisbeispie l auf e iner 
ganzheit lichen 
Datenbasis
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Eturnity Heizungsrechner

Interessenten generieren und qualifizieren
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− 24 /7 Erstberatung ohne 
m anuellen Aufwand

− Geführte  Abfrage der 
re levanten Param eter

− Bestehende Heizung

− Ressourcenverbrauch

− EBF

− Um setzungszeit raum



Qualität und Effizienz im Verkaufsprozess

Erstberatung durch 
Im pulsberatung
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− Auf Basis der Datenerfassung 
durch den Eturnity 
Heizungsrechner erfolgt  e ine 
autom at ische Basisauslegung

− Aut omat ische  Vorausfüllung  des 
Impulsberat ungsformulars m it  
allen bekannten Daten

− Oder: Indikat ives Angebot (+/ -
10 % in weniger als 5 m in)



Qualität und Effizienz im Verkaufsprozess

Autom atische Fördergeldberechnung
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Autom atisch hinzugefügte  Förderung 
aufgrund von:
• Projektstandort
• Aktueller Heizung (Öl, Gas, Elektro)
• Therm ischer Leistung



Qualität und Effizienz im Verkaufsprozess

Vollintegrierte  Angebotsanfrage St iebel Elt ron
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Validiertes, WPSM-konform es Materialangebot  in 2 Minuten direkt  in der 
Angebotslösung! Kein copy-paste , keine Flücht igkeitsfehler.



Qualität und Effizienz im Verkaufsprozess

Kundenfreundliches Angebot  in 5 m in
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Elektronische  
Unterschrift  

m öglich



Qualität und Effizienz im Verkaufsprozess

Autom atische 
Generierung re levanter 
Dokum ente
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− WPSM-Doku

− Technisches Anschlussgesuch via 
Elektroform  solar



Meeting vereinbaren

Kontakt
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VP Sales DACH

Roger Sutter
roger.sutter@eturnity.com
+41 77 520 50 17

https://outlook.office365.com/owa/calendar/Eturnity@eturnity.ch/bookings/s/BBOujv3wGEeP0TxEb3idBg2
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